
MŁODSZY SPECJALISTA DS. SPRZEDAŻY – MOŻLIWOŚĆ ODBYCIA STAŻU 

Lokalizacja: Bielsko-Biała/Kraków 
Firma: Alterkom – członek Grupy APN Promise 

O nas: 
Alterkom jest częścią Grupy APN Promise i specjalizuje się w dostarczaniu rozwiązań 
informatycznych w zakresie wirtualizacji, infrastruktury IT oraz zarządzania oprogramowaniem. Firma 
działa na rynku od 2003 roku, od 2006 roku koncentruje się na wirtualizacji serwerów, desktopów i 
aplikacji. W 2012 roku dołączyła do Grupy APN Promise, umacniając swoją pozycję jako partner 
DELL, Citrix oraz NetApp. Wśród najważniejszych obszarów działalności firmy znajdują się między 
innymi konsultacje, wdrożenia, szkolenia oraz wsparcie w zakresie infrastruktury IT. 

https://www.alterkom.pl/ 

Obecnie poszukujemy ambitnych i zmotywowanych osób na stanowisko Młodszego Specjalisty ds. 
Sprzedaży. 

Zakres obowiązków: 

• Identyfikowanie potrzeb klientów i prezentowanie rozwiązań; 

• Przygotowywanie ofert handlowych i dokumentacji sprzedażowej;  

• Udział w spotkaniach z klientami oraz prowadzenie prezentacji produktowych;  

• Współpraca z zespołem w celu realizacji strategii sprzedażowej;  

• Dbanie o realizację celów sprzedażowych i utrzymywanie wysokiej jakości obsługi klienta.  

Nasze wymagania: 

• Wykształcenie wyższe lub w trakcie studiów; 

• Umiejętność pracy w zespole oraz zdolności komunikacyjne;  

• Samodzielność oraz nastawienie na rozwój; 

• Znajomość języka angielskiego na poziomie komunikatywnym. 

Oferujemy: 

• Stabilne zatrudnienie w renomowanej firmie technologicznej;  

• Atrakcyjny system wynagrodzenia (podstawa + premie); 

• Szkolenia produktowe; 

• Pracę w dynamicznym i wspierającym zespole; 

• Możliwość udziału w wydarzeniach branżowych oraz inicjatywach zespołowych.  

Jeżeli jesteś osobą ambitną i chcesz rozwijać swoje umiejętności w sprzedaży technologii IT, dołącz 
do zespołu ekspertów Alterkom – aplikuj już dziś! 

Jesteś zainteresowany/zainteresowana? Skontaktuj się z nami: 

tel. +48 12 654 06 85 

praca@alterkom.pl 

https://www.alterkom.pl/

